Vertrauen Sie dem
Markt.fuhrer.

Immer mehr Menschen haben das Bedirfnis,
ihre finanziellen Moglichkeiten kurzfristig zu erwei-
tern. Mit cash.life kdnnen Sie Ihre Kunden dabei un-
terstitzen und sich gleichzeitig einen Teil des stetig
wachsenden Zweitmarktes sichern. Sie profitieren
dabei von vier wesentlichen Vorteilen:

Mehr Kompetenz

cash.life bietet Ihnen drei attraktive Losungsmdg-
lichkeiten fir die Liquiditatsengpasse lhrer Kunden.
So kdnnen Sie Ihrem Kunden immer das Bestmdgliche
bieten und erhéhen damit Ihre Kompetenz als Rat-
geber.

Stabile Basis & groBeres Potenzial

Ein Policenverkauf erhdlt lhnen, im Gegensatz zum
Stornofall, die Police im Bestand. Im Fall des Policen-
darlehens sichern Sie die Altersvorsorge Ihres Kunden.
Der Verkauf von Fondsanteilen bietet Ihrem Kunden
neue Perspektiven. Das dadurch frei werdende Kapital
bietet Potenzial fiir neue Geschafte.

Mehr Zeit furs Wesentliche

Sie kdnnen sich intensiver Ihrem Kerngeschaft widmen,
denn cash.life nimmt Ihnen die gesamte Abwicklung
mit den Versicherungsgesellschaften, Banken und
Emissionshdusern ab. Im Partnerportal kénnen Sie
auperdem alles bequem und einfach online abwickeln.

Nachhaltigkeit

Dank glaubwirdiger und professioneller Beratung in
jeder Lebenslage binden Sie Ihre Kunden dauerhaft.

Das rat die Fach.presse:

Borse Online vom 12. Januar 2009:
.Trotz der Abgeltungssteuer fahren Verbraucher mit einem
Policenverkauf stets besser als mit einem Storno.”

WirtschaftsWoche vom 10. November 2008:

,Dreifig Jahre sind eine lange Zeit - fir Ehen wie flr Lebens-
versicherungsvertrage. Kein Wunder, dass viele Verbindungen
vorzeitig aufgeklindigt werden: 76 Prozent aller Kapital-
lebensversicherungen, die Gber 30 Jahre laufen, werden
storniert. Bei den Zwdlfjahresvertragen sind es rund ein
Drittel. Die meisten Kunden machen beim Ausstieg Verlust.
Den kdnnen sie verringern, wenn sie auf dem Markt far
gebrauchte Lebensversicherungen einen Kaufer fur ihre
Police finden."”

Weitere Pressemeldungen finden Sie unter www.cashlife.de.

Der direkte Weg zu uns.

Informieren Sie sich genauer lGber unsere
Produkte und Services und melden Sie sich in
unserem Partnerportal an: www.cashlife.de

Fir weitere Fragen stehen wir Ihnen telefonisch von
Montag bis Freitag 8.00 bis 18.00 Uhr zur Verfligung:
Partner-Hotline 0180 2 36 36 44

(nur 6 Cent pro Anruf aus dem deutschen Festnetz,
Mobilfunkpreise max. 42 ct./Min.)
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Nutzen Sie Chancen.
Bieten Sie lhren
Kunden Liquiditat.

Lebensumstande andern sich. Mit cash.life
bieten Sie Ihren Kunden interessante
Moglichkeiten, flexibel darauf zu reagieren.
Uberzeugen Sie sich und lhre Kunden vom
Zweitmarkt fir Lebensversicherungen.

cash.life

Nutzen Sie Ihr Kapital

Schaffen Sie neue Flexibilitat
fur Ihre Kunden.

Das Leben bietet, heute mehr als friiher, Gber-
raschend vielfaltige, neue Perspektiven. Gelegenheiten,
die wir gern wahrnehmen, und Anforderungen, denen
wir uns erst stellen missen. Die Kehrseite: Zunehmen-
de Veranderungen fordern mehr Mobilitat und Flexi-
bilitat. Zum Glick kdnnen neue Lebenssituationen gut
vorbereitet werden. Was aber, wenn nicht? Verandert
sich das Leben unvorhergesehen und radikal, erfordert
gerade das unsere schnelle, aber iberlegte Reaktion.
Gut, wenn sich lhre Kunden in finanzieller Hinsicht
jetzt auf Ihren professionellen Rat verlassen kénnen.

In Gesprachssituationen rund um kurzfristigen Finanz-
bedarf kdnnen Sie mit cash.life jetzt gleich drei tGber-
zeugende Losungen anbieten, mit denen Sie schnelle
Liguiditat ermdoglichen.

Policenverkauf
Policendarlehen
Fondsverkauf

Motive flr den
Verkauf oder eine Beleihung
der Lebensversicherung:

Schulden, Kredite abbezahlen
Immobilienkauf

Eigene Hochzeit und
Familienplanung
Unvorhergesehene Ausgaben
decken, Krankheit
Arbeitslosigkeit, Hartz-1V-Gesetzgebung
Neue private Situation (Scheidung)

Private Wiinsche erfiillen (z.B. Reise, Auto)
Geld besser anlegen




Wir kaufen und beleihen Lebensversicherungen
mit vielen Vorteilen fir Ihren Kunden.

Empfehlen Sie, wie 16.000 andere Banken und Spar-
kassen, Versicherungsvermittler und -makler, Steuer-
berater, Rechtsanwadlte und Insolvenzberater, Lebens-
versicherungen ohne Storno zu kapitalisieren! Wir
unterstiitzen Sie mit der Erfahrung und dem Service
des Marktflihrers. Unser Partnerportal auf cashlife.de
informiert Sie Uber unsere Dienstleistungen, selbst
wenn Sie noch nicht registriert sind. Um als Partner
erweiterte Funktionen nutzen zu kénnen, registrieren
Sie sich bitte online:

Nutzen Sie unser Partner.portal
zu lhrem Vorteil.

»» Onlineanfrage

Anfragen bequem und einfach einstellen - Zeit und
Papier sparen - Entscheidung tber Ankauf oder Dar-
lehen in kirzester Zeit

»» Statusabfrage

Informationen und Bearbeitungsstande auf einen
Blick - Ausdruck der Dokumente

» Zugriff auf Provisionsabrechnungen

Zur Ansicht und zum Ausdruck

»> Weitere Serviceangebote

Aktuelle Termine, Zahlen und Fakten auf einen Blick
- Informationen zum Zweitmarkt - Anmeldung zum
Newsletter - Aktualisierung lhrer Daten - Download
von Unterlagen und Broschiiren

Drei Wege zur
Kunden.liquiditat.

Wer bei Liquiditdatsengpdssen schnell hilft, profiliert
sich als kompetenter Partner. In nur wenigen Schritten
erhalten Sie von uns ein unverbindliches Angebot.

»> Weg 1: Der Policen.verkauf

Grinde fur den Verkauf einer Lebensversicherung sind
Schulden, Arbeitslosigkeit und plétzliche Ausgaben.

Vorteile:

= cash.life zahlt im Schnitt bis zu 7 % mehr als der
Versicherer, im Einzelfall sogar bis zu 15% mehr

= Der Verkaufer der Police spart Steuern

= cash.life zahlt in der Regel eine Leistung im
Todesfall**

Voraussetzungen:

= Der aktuelle Riickkaufswert der Police betragt
mindestens 10.000€

= Die Restlaufzeit darf nicht Ianger als
15 Jahre sein

= Keine Fondspolicen und Direktversicherungen

**Die Hohe der Leistung ergibt sich aus der ausgezahlten Versicherungssumme redu-
ziert um den Kaufpreis, die bis dahin eingezahlten Prémien sowie eine Verzinsung. Die
Leistung entfallt im Falle einer vorzeitigen Kiindigung des Versicherungsvertrages.

» Weg 2: Das Policen.darlehen

Die Entscheidung fir ein Policendarlehen fallt
zumeist ohne wirtschaftlichen Druck. Es iberwiegen die
Bedurfnisse, z.B. einen teuren Ratenkredit abzuldsen
oder sich einen Wunsch zu erfillen - bei gleichzeitigem
Erhalt der Altersvorsorge.

Vorteile:

= Schnelle und unkomplizierte Abwicklung

= Keine aufwendige Bonitatsprifung

= Effektiver Jahreszins von nur 5,89 %*

= Erhalt von Versicherungsschutz und
Altersvorsorge

= Bis zu 10 Jahre Zinssicherheit

= Kreditrahmen bis zu 100 % Rickkaufswert

Voraussetzungen:

= Darlehen ab 5.000€ mdglich

= Beliehen werden nicht: Direktversicherung nach
dem Betriebsrentengesetz, Policen mit laufzeit-
verkirzenden Tarifen sowie Teilauszahler

* Stand: 03/2009

» Weg 3: Der Fonds.verkauf

Beim Verkauf von Anteilen geschlossener Fonds
steht der Wunsch nach Optimierung des persénlichen
Anlageportfolios im Vordergrund.

Vorteile:

= Urspringlich ,,starre” Geldanlage wird flexibel
= Kurzfristige Realisierung von Gewinnen
= Flexible Umstrukturierung/Optimierung
von Anlagen
= Schaffung von (dringend bendtigter) Liquiditat
= Realisierung finanzieller Vorteile auch bei
Verkauf von Kursen unter 100 %
= Kauf auch von Teilen eines Fondsportfolios
= Beratung durch erfahrene Fondsexperten

Voraussetzungen:

= Wir kaufen nahezu alle handelbaren Schiffs-
fonds und ausgewdhlte Immobilienfonds



