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Marktkommunikation kann viel besser und 
nachhaltiger laufen als …

n ... kommunikatives Strohfeuer durch isoliertes „Pressemeldungs-Marketing“

n ... rein produktfokussiertes Direktmarketing, das Ihre Zielgruppen unvorbereitet und „platt“ anspricht

n ... punktuelle Publikationen in Verbindung m it wirkungsarmen (Print-) Anzeigen

n ... schlecht besuchte Events, die wenige Besucher und fast keine Neukontakte bringen 

n ... teure Banner-Kampagnen mit großen Streuverlusten und unzureichenden Clickthroughraten

n ... Suchmaschinenwerbung, die Nutzer nicht als wertig, hilfreich oder kompetent empfinden

n ... Behauptungen in schönen Broschüren / Websites, die kein Nutzer findet und glaubt. 

n Neue Formen der Marktkommunikation müssen also:

n Online- wie Offline-Medien (Presse, Print, Events, Direktmarketing) nutzen und verbinden

n kompetenz- & zielgruppenorientiert sein, dabei vernetzt, um nachhaltig wirken zu können

n und diese verbesserte Effektivität mit Messbarkeit und Effizienz kombinieren!

=> Next Level Competence Marketing
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Unternehmen erhalten mit der Competence Site 
eine einzigartig erfolgreiche Marketing -Plattform!

1.1 Größtes Business Kompetenz Netzwerk in D-A-CH Region

n 1,4 Mio. Business-Nutzer, 
270.000 Besuche / Monat*

n Kompetenzorientiertes 
Marketing und Networking

n > 100 Portale, Top-Experten, 
-Partner und -Inhalte

n Seit 2000 online

n Mai 2009 Relaunch und 
breite Marktoffensive 

n Jetzt: 
Next Level Competence
Marketing & Networking

* Detaillierte Mediadaten und Nutzerstrukturen auf Anfr age,
starkes Wachstum seit Relaunch Mai 2009
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Führende Organisationen & Netzw erke setzen auf 
die Bedeutung und Qualität der Competence Site

1.2 Einzigartige Themenbreite & -qualität zu IT, Management, Finanzen …

n Top-Navigation zur Auswahl nach Themen 
führt zu den rund 100 Competence Centern

n Über 60% der Nutzer sind Führungskräfte

n Über 20.000 Fachbeiträge von mehr als 4.000 
hochkarätigen Autoren – stark wachsender Pool

n Ständig neue Competence Center mit 
durchgehend exzellenten Rankings bei 
Suchmaschinen

n Management 42 Portale

n ITK-Themen 36 Portale 

n Finanzen 23 Portale

n Branchen 15 Portale 

n Produktion 9 Portale

n Recht 4 Portale  

n … (Stand Apr ´09)

Einige unserer Partner ...
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Unsere Kunden haben hohe Ansprüche – die wir 
seit über 8 Jahren erfolgreich erfüllen

• THOMAS EGGERT, Geschäftsführer, TDS HR Services & So lutions GmbH

"TDS HR Solutions & Services ist der führende Anbieter von HR-BPO-Lösungen in Deutschland. Die erfreu-
lichen Ergebnisse unserer Präsenz auf der Competence Si te sind eine hohe Sichtbarkeit in Suchmaschinen
zu relevanten Themen, interessierte Leser unserer Beiträge und eine gestiegene Besucheranzahl auf 
unseren Seiten. Darüber hinaus generieren wir auch Leads über bestimmte Formate, so dass die Plattfor m für uns 
insgesamt ein wichtiges Online-Martketinginstrument ist. Auch neue und innovative Themen wie RPO können wir
hier schnell und effizient online platzieren. Das Team betreut uns dabei stets individuell, engagiert und proaktiv.”

• FRANK SCHABEL, Head of Marketing / Corporate Communications, Hays AG

"Die Competence Si te ist für uns ein wichtiges Kommunikationsinstrument, mit dem wir Themen schnell und 
nachhaltig besetzen. Mit unserer Präsenz auf der Competence Si te nutzen wir Synergien zu anderen Maß-
nahmen. Insgesamt ist die Plattform ein wichtiger Hebel für unsere Internetpräsenz. Dabei werden wir von 
einem engagier ten Team unterstützt, welches sehr flexibel, unbürokratisch und proaktiv sowie mitdenkend 
agiert. Dadurch ist der Aufwand auf unserer Seite stets gering.“

• PHILIPP SANDER, Direktor Marketing & Vertrieb, Scalaris AG

"Die Competence Si te sollte zuerst nur die Frequenz auf unser er Website erhöhen! Doch dann entwickelte 
sie sich zusätzlich zur aktiven Leadgenerierungsplattform mit Appetit auf mehr."

1.3 Kunden üb er uns
Über 20 weitere Aussagen

unserer Kunden finden Sie auf 
http://www.competence-site.de/

Kunden-ueber-uns
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