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Schadenregulierung & Kundenbindung
Analytisches Schaden Management

Abgrenzung von Schaden und die Reduzierung von Schadenhéhen ist bei der aktuellen
Klimaveranderung und der bevorstehenden gesellschaftlichen Veranderung ein MU im
Schaden Management.

Moderne analytische Prozesse in Ihrem Schaden Management helfen lhnen lhr Ziel zu erreichen.
Bei einer effektiven Regulierung auch eine nachhaltige
Kundenbindung zu erreichen ist die erste Wahl von
effektiver und kostenschonender Bereitstellung
analytischer Schadenprozesse.

Dies ist Ihre marktpositionsbehauptende Herausforderung im Prozesswandel.
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Neukunde / Bestandskunde

Q12003 759,90

Qz2003 57981 Schadenliste
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01.01.2006 bis 31122006
Q42005 100,00

Datum:  Schaden:  Betrag [EUR]:

© 09012006 70752477 500000
O 13.01.2006 64120575372 0,00

Schadenregulierung, Begutachtung
und Kundenbindung sind Aufgaben, die
sich mit [T-Unterstiitzung, gezielter
Kooperationen und Vorgehensweise
erreichen lassen.

Erreichen Sie effektive Prozesse im Schaden Management JETZT.
Nutzen Sie flr Ihren Erfolg unsere neu entwickelten Prozesse, Prozesstechniken und Kooperation. Rufen Sie uns an!
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