
Unternehmen fordern zunehmend, Software-Anwendungen online und exakt nach ihrem Bedarf zu nut-

zen – hohe Internet-Verfügbarkeit und ausreichende Bandbreiten machen es möglich. Die Nachfrage ist

groß, da Application Service Providing (ASP) und Software as a Service (SaaS) eine meist höhere Wirt-

schaftlichkeit bei äquivalentem, oft sogar verbesserten Nutzen zum Eigenbetrieb aufweisen. Auch die

großen internationalen Softwarekonzerne investieren massiv in Rechenzentrumskapazitäten und

Know-how und entwickeln parallel zum klassischen Lizenzgeschäft attraktive Miet- und On Demand-

Alternativen. Kleineren ISVs fehlt es dagegen oft an Ressourcen, Investitionsmitteln und Kompetenzen:

Angefangen bei einer professionellen Netzwerk- und Rechenzentrumsinfrastruktur bis hin zur Ausgestaltung von Verträgen und

Service Level Agreements. Mit „ASP Enabling“ liefern wir Ihnen alles, was Sie für Ihr On Demand Geschäft brauchen. Ohne Vorab-

investitionen in Technik oder Wissen, dafür aber mit dem Leistungsspektrum eines langjährig etablierten deutschen ASP-Anbieters.

ASP Enabling
Die flexible Online-Alternative Ihres Softwareangebotes

Neue Wachstumschancen
Nicht nur die Analysten von Gartner und IDC prognostizieren

ASP- und SaaS-Modellen expansives Wachstum, auch die gro-

ßen Player im Softwaregeschäft setzen auf neue Vertriebskanä-

le und Kundenkreise. Hier entsteht ein großes Marktsegment,

das Ihnen als Softwareanbieter offen steht und sich als zweites

Standbein zum reinen Lizenzverkauf schnell etabliert.

Der Weg zum erfolgreichen Online-Angebot Ihrer Software ist

über eine Partnerschaft mit PIRONET NDH kürzer als Sie denken.

Denn mit ASP Enabling setzen Sie auf eine vollständig für Sie und

Ihre Kunden betriebene ASP-Infrastruktur und bereits fertig imple-

mentierte Microsoft- und Unix-Plattformen in einem der modern-

sten Hochleistungsrechenzentren Deutschlands. Ihr Vorteil: Sie brau-

chen sich weder um Anbindung und Betrieb, Wartung und  Monito-

ring, die Dokumentation oder das Accounting kümmern sondern

können vertrieblich sofort durchstarten. Ihre Kunden profitieren

vom zeit-, orts- und client-unabhängigen 24 x 7 Online-Zugriff auf

ihre Softwareanwendungen und firmenweit einheitlichen, stets

aktuellen Releaseständen. Das spart Zeit und Geld. Auf allen Seiten. 
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Ihre Software im ASP Enabling Modell: Im PIRONET NDH Datacenter bestens aufgehoben, schnellstens angebunden und für Ihre Kunden jederzeit erreichbar
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KONTAKT: PIRONET NDH  ·  Theodor-Heuss-Straße  92-100  ·  D-51149 Köln

Tel: +49 (0) 22 03/935 30-0  ·  Fax: +49 (0) 22 03/9 35 30-99  ·  info@pironet-ndh.com  ·  www.pironet-ndh.com

Technik im Überblick 
Mit ASP-Enabling übernehmen wir die Verantwortung für den

reibungslosen Betrieb Ihrer Individual- oder Standardanwen-

dungen. Angefangen bei ERP-/CRM-Applikationen, Groupware

und Microsoft Office über Datenbanken und E-Business-Lösun-

gen bis hin zu Ihren spezifischen Eigenentwicklungen oder älte-

ren Hostanwendungen! Gleichzeitig werden Aufwand und tech-

nische Ausstattung bei Ihren Kunden vor Ort minimiert. Ob älte-

rer PC oder mobiles Endgerät der neuesten Generation, unter-

schiedliche Betriebssysteme oder Anbindungsverfahren –

moderne Zugriffstechnologien, z. B. über CITRIX, sorgen für die

weltweite und jederzeit schnelle Online-Erreichbarkeit aller

Anwendungen und Daten.

Ihre Kunden arbeiten mit ihrer gewohnten Bildschirmoberflä-

che, die Software dahinter läuft sicher und zuverlässig im

PIRONET NDH Hochleistungsrechenzentrum. Für den Betrieb

der Lösung und die Betreuung Ihrer Kunden sind unsere zertifi-

zierten Experten rund um die Uhr im Einsatz. Somit müssen

weder Ihre Endkunden noch Sie als Lösungsspezialist zusätzli-

che Ressourcen für den Betrieb vorhalten oder aufbauen.

Synergien entscheiden im Wettbewerb
Das ASP Enabling Partnerprogramm vereinigt die Kompetenz

und Kundennähe unserer Partner mit dem Know how und den

ITK-Infrastrukturen der PIRONET NDH zu einem attraktiven ASP-

Gesamtangebot mit hohem Kundenvorteil. Nutzen Sie unsere

ASP Enabling Services auf die Art, wie sie am besten zu Ihren

Unternehmenszielen und Vertriebsmodellen passen. Zu vielen

unserer Partner unterhalten wir dabei eine enge Geschäfts-

beziehung, die weit über die Bereitstellung der ASP-Services

hinausreicht und beispielsweise auch gemeinsame Markt-

erschließungs- und Vertriebsaktivitäten umfassen kann.

Gemeinsam auf Erfolgskurs
Wir freuen uns über Ihr Interesse und eine zukünftige Kooperation.

Gerne zeigen wir Ihnen, wie Sie Ihrer Softwarelösung schnell und

erfolgreich neue Absatzwege erschliessen und von einer Zusam-

menarbeit mit PIRONET NDH profitieren. Rufen Sie uns an, besu-

chen Sie uns im Internet oder nehmen Sie via E-Mail Kontakt auf. 

Investitionen und Kosten
Keine Investitionen in eigene RZ-Infrastrukturen, Netzanbindung & Security

Nutzung und Anpassung existenter Preis- und Abrechnungsmodelle

Nutzung und Anpassung existenter Service Level Agreements und ASP-Verträge

Monitoring & Reporting, Accounting durch PIRONET NDH 

Umsatz und Erlöse
Mehr Umsatz durch Adressierung aktueller Kundenbedürfnisse

Neue Vertriebskanäle, Marktsegmente und Bereitstellungsmöglichkeiten

Wiederkehrende, monatliche Umsatzströme

Vertriebsunterstützung durch PIRONET NDH 

Strategie und Service
Bestandskundenbindung durch alternative Nutzungsangebote 

Schnellerer Time-to-market für neue Applikationen und Features

Verlängerung des Life Cycles für proprietäre Systeme und Host-Anwendungen 

Rückgriff auf bestehendes IT Service Know-how bzw. verbundene Prozessabläufe

Erhöhte Sicherheit durch Nutzung der PIRONET NDH Rechenzentrumsinfrastruktur

Flexibilisierung starrer Fixkosten durch verbrauchsabhängige Abrechnung

Bessere Kostenkontrolle, Transparenz und Planbarkeit

Flexible IT-Größenskalierung, Minimierung der technischen Ausstattung

Zentrale Konfiguration und Einrichtung statt Vor-Ort-Implementierung 

Maximierung der IT-Produktivität

Unternehmensweit aktuelle und einheitliche Software

Zeit- und ortsunabhängiger Anwendungs- und Datenzugriff

Freiräume im IT Budget bieten Potential für umsatzfördernde Neuprojekte

Konzentration auf wertschöpfendere Aufgaben 

Höhere IT Agilität und Kompatibilität bei verringertem Risiko

Beitrag zur IT Konsolidierung und Transparenz 

Schnelles Deployment, reduzierte Komplexität, 24 x 7 Support

Definierte Qualitätsgarantien durch SLAs

Vorteile für den ISV-Partner und seine Kunden
Independent Software Vendor (ISV) Endkunde
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